Engel fur Firmen

BUSINESS ANGELS - Seit 2018 gibt es den Suidtiroler Inves-
toren-Verein tha network. In wie viele Start-ups seitdem inves-
tiert wurde - und warum erst wenige Stdtiroler Firmen darunter
waren. Eine Zwischenbilanz zum dritten ,Geburtstag®.
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Brixen- Das Stidtiroler Startup-Okosys-
tem ist ein vergleichsweise junges, eben-
so relativ jung ist die dazugehorige In-
vestmentkultur —doch es gibt sie. Aus-
druck dessen ist etwa auch das den Ver-
ein Tyrolean Business Angel Network, kurz:
tha network, ein Netzwerk von Business
Angels, das die Sidtiroler Unterneh-
mer Harald Oberrauch, Gert Gremes
und Alexander Pichler vor drei [ahren
gemeinsam mit 17 Gleichgesinnten ge-
griindet haben.

23 Mitglieder, bis dato
noch keine Frau

Inzwischen ist die Zahl der Mitglieder
aus Sid- und mittlerweile auch Nord-
tirol auf 23 gestiegen. .Doch unser Ziel
ist es nicht, die Zahl unserer Mitgli
der zu steigern”, sagt tha-network-CEO
Eva Ogriseg. .Die Vision seir der Griin-
dung ist es, das regionale Start-up-Oko-
system durch die Bereitstellung von Ka-
pital, Know-how und Kontakten zu un-
terstiitzen® Deshalb ist eine der Auf-
nahmevoraussetzungen etwa, dass das
Neumitglied selbst unternehmerisch
tdtig ist. Detail am Rande: Bisher ist
das the network — so wie auch interna-
tional das Interesse fir Start-up-Inves-
titionen - eher eine Minnerdomine.
WUns freut es daher ganz besonders,
dass wir letzrhin auch von zwei Frau-
en angesprochen wurden, die konkre-
tes Interesse an einer Mitgliedschafi ha-
ben”, sagt Ogriseg.

e Investoren des tha network schau-
en sich im gesamten DACH-Raum so-
wie auch im restlichen Italien nach In-
vestmentmoglichkeiten um. Das liege
aber nicht nur an der iiberschaubaren
GriRe der hiesigen Start-up-Landschaft,
sondern helfe zudem, einen guten Uber-
blick tiber Trends und neue Geschafts-
modelle zu erhalten, von etablierteren
Okosystemen zu lernen und sich mit an-
deren [nvestoren zu vernetzen, erklint
Ogriseg. Bis dato wurde tiber das Netz-
werk in neun verschiedene Start-ups in-
vestiert; insgesamt haben die Mitglie-
der des tha network (auch schan vor der
Grindung des Netzwerks) in den ver-
gangenen Jahren rund 100 Einzelinvest-
ments getatigt. Investiert wird nichr als
tha network, sondern unsere Mitglieder
entscheiden autonom, ob sie ihr pri-
vates Geld und ihre Erfahrung in ein
Start-up einbringen wollen. Deshalb®, so
Ogriseg, , kommt es vor, dass in dieses
Projekt ,nur* einer investiert, in jenes
dagegen mehrere.* Genauso variieren
auch die eingesetzten Summen, bisher
bewegten sie sich zwischen 50.000 und
400,000 Euro pro [nvestment.

Zuden bekannteren Start-ups, in die
Netzwerks-Mitglieder bisher investiert
haben, zihlt das Wiener HealthTech-
Startup XUND, das erst im Frihjahreine

Die tba-network-Spitze (v.l.): Vorstandsmitglieder Alex Pichler und Gert Gremes, CEO Eva Ogriseq sowie Prasident Harald Oberrauch
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zweite Finanzierungsrunde im sieben-
stelligen Bereich abgeschlossen hat. Be-
reiligt an der Runde waren neben den
Bestandsinvestoren des tha netwotk sowie
der Haselsteiner Familien-Privatstiftung
(des dsterreichischen Unternehmers und
Wahlsudrtirolers Hans Peter Haselstei-
ner) das Family Office des asterreichi-
schen Unternehmers Alexander Schiitz,
Bisher erfolgreich entwickelt hat sich
auch das Grazer Unternehmen Kiloba-
ser, mit dessen Drucker DNA synthe-
tisch hergestelit werden kann, in wel-
chem ebenso ein iba-network-Investment
stecke. Kilobaser”, sagt Ogriseg, konn-
te letzthin sogar am renommierten
Y-Combinator-Frogramm im Silicon Val-
ley in den USA teilnehmen.”
Kennengelernt hatten die Investoren
diese beiden Start-ups dibrigens im Rah-
men von sogenannten Pitch-Events, bei
denen mehrere Grinder ihre Ideen in-
nerhalb von ein paar Minuten vorstel-
len durften. ,Vom Prinzip herist es dhn-
lich wie in TV-Sendungen wie Die Hih-
le der Lowen' oder , Zwei Minuten, zwei
Millionen', jedoch lassen wir uns mit det
Entscheidung dann schon etwas langer
Zeit und priifen das Investment griind-
lich", beschreibt Ogriseg den Prozess.
Sie ist auch diejenige, die zundichst eine
Vorauswahl unter den Kandidacinnen
triflt, um den [nvestoren dann eine ge-
filterte Auswahl zu prisentieren.

Investments in
Onlineplattform und Knédel

Tha-network-Investments gab es aber auch
in Sudtiroler Griinder:innen. Etwa in
Properly, eine Qualititsmanagement-
plattform fiir alternative Unterkiinfte
mit Sitz in Silicon Valley/San Francis-
co, deren Grinder und CEQ der gebiir-
tige Meraner Alex Nigg ist, oder in Sank-
tAnnas, ein Sadtiroler Start-up, das den
Knddel in seinen Alpine Eaterles neu in-
terpretiert {siehe dazu auch das Portrit
der Mitgriinderin Désirde Giacomuzzi
in SWZ Nr. 18/21, nachzulesen auf SWZ-
online und in der SWZapp). Derzeit, so
Ogriseg, stehe man kurz vor dem Ab-
schiuss eines Investments in ein viel-

versprechendes, Fin-Tech-Start-up, das
von Stdtirelern gegriindet worden ist.
Noch sei der Einstieg aber nicht , in tro-
ckenen Tichern”, weshalb dazu nicht
mehr verraten werden kénne,

Doch mit wie vielen Start-ups hat
das Stdtiroler Netzwerk insgesamt zu
tun? 2019 seien es etwa 150 gewesen,
2020 schon 430 und 2021 bis Mitte Juli
ganze 350, erzahlt Ogriseg. Allerdings
{lieffen in diese Statistik nicht nur jene
Jungen Firmen ein, die ihrerseits Anfra-
gen an das tha network richten, sondern
alle, mit denen das Netzwerk in Kontakt
komumt. ,Zum Beispiel auch solche, die
ich bei Online-Pitches sehe, von denen
es seit Ausbruch der Pandemie zahl-
reiche gibt®, so Ogriseg. Von der Her-
kunft seien der siiddeutsche Raum, Os-
terreich, Norditalien sowie Stidtirol am
starksten. Wir legen grofen Wert dar-
auf, allen Stidriroler Start-ups, die uns
kontakfieren, ein Feedback und nach
Moglichkeit auch Unterstatzung zu ge-
ben — auch wenn es letztlich zu keiner
Pusammenarbeit baw. keinem Invest-
ment eines unserer Mitglieder kommt.*

Dabei erlebt Ogriseg auch immer wie-
der .Schmankerin®, etwa den jungen
Mann, der ihr seine Firma vorstellte
und dem ausgehend von einem aktuel
len Wochenumsatz von 2.000 Euro ein
schon in Bilde erreichbarer Unterneh-
mens- und damir Verkaufswert von 40
Millionen Furo vorschwebte. Doch so
einfach ist es in der Regel nicht. .Es
gibt eben hiufig Grinde, ein Invest-
ment abzulehnen”, fithrt Ogriseg aus.
.Dazu zahlen etwa ein nicht durch-
dachtes Geschaftsmodell, eine fehlen-
de Vertriehsstrategie oder mangeln-
des Marktverstindnis bzw. mangeln-
des Know-how im Griinderteam. Auch
Einzelgriinder:innen hitten es schwer,
Investoren zu lberzeugen; lieber wer-
den Teams unterstiitzt, deren Mitglie-
der sich gegenseitig gut erginzen. Kei-
ne Idee ist schlieRlich komplett new.
Entscheidend ist, wie und mit welcher
Geschwindighkeit sie umgesetzt wird.”

Ob und wie die Griinder:innen Kri-
tik letztendlich annehmen, liege bei
thnen. ,Viele seien dankbar aber den
ehrlichen Austausch, andere wiederum
reagieren auch durchaus defensive, for-
muliert es Ogriseg. . Natirlich kinnen
auch wir falsch liegen, denn fur Busi-
ness Angels ist das Investieren ebenso
ein Lernprozess wie fiir die Start-up-
per selbst.”

Was die Mitglieder des tha network in
den kommenden Jahren lernen und wel-
che Investments erfolgreich sein wer-
den, wird sich zeigen. Fest stelit bereits
jetzt, dass einige  Engel” des Netzwerks
im Stdtiroler .Start-up-Kosmaos” bes-
tens bekannt und vernetzt sind - und
gar einigen Grandern unter die Arme
gegriffen haben. (tres)



